Nakup a obchodné pravo

Ciel tréningu:

Prihlaste sa na tréning a naucite sa aplikovat obchodné pravo, pravne predpisy SR, EU a medzinarodné pravo do
nakupnych aktivit. Osvojite si potrebné vedomosti a zrucnosti na rieSenie situacii v kazdodennej praxi na zaklade
konkrétnych nédvodov a modulovych situécii. Naugite sa ako v obchodnych vztahoch vystupovat kvalifikovane a s istotou.

Komu je kurz urceny:

Zaclinajucim aj skisenym pracovnikom nakupnych oddeleni
Samostatnym nakupcom

VSetkym, ktori potrebuiju zlepSit svoje vyjednavacie techniky v nakup
Majitelom firiem

Obsah intenzivneho 1 dihového tréningu:
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Dizka: 1def

Obchodny zakonnik a aktuélna legislativa
Obchodné vztahy, ich vznik

zmluvy podla obchodného alebo obéianskeho zakonnika
Ucastnici obchodného vztahu

Nalezitosti zmlav

spracovanie navrhu a proces uzatvarania zmluv

nalezitosti zmluvy

preverenie kontaktnych oséb, &i st opravnené konat v mene dodavatelov
najCastejSie chyby obchodnych zmlav

obchodné podmienky

obchodné zvyklosti

doverné informéacie

vznik a z&nik zavézku

Zodpovednost vyplyvajica z obchodného vzt'ahu, zaniku, neplatnost' zmliv

spdsoby spinenia

zmena zmluvnych podmienok

zanik nesplneného zavazku
dodato¢na nemoznost plnenia
vypovedanie zmluvy

rieSenie neplnenia zmluvnych podmienok
nahrada Skody

sankcie

zodpovednost za vady, za ome$kanie,
zaruka

zodpovednost za Skodu

Vybrané zmluvné typy podla poziadaviek klienta
Priklady z praxe - ako rieSit’ krizové situacie

Konkrétne priklady zmliv z obchodného prava

Rozbor konkrétnych prikladov zmluv z praxe ucastnikov

Casovy harmonogram: 9:00 - 16:00
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