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Ciel tréningu:

Prostrednictvom kurzu si uvedomite doleZitost neverbalneho prejavu v styku s obchodnymi partnermi. Spoznate
vyznam jednotlivych neverbalnych signalov, naucite sa spravne posudit vyznam gest obchodného partnera a tym ziskate
konkurenént vyhodu pri obchodnych rokovaniach.

Obsah intenzivneho jednodnového tréningu:

Ludské pocity a ich prejavy v neverbalnej komunikacii
Vyznam neverbalnej komunikacie v praxi

Co vetko prezradza reé tela, ¢o je potrebné si véimat
Postoj, pohyb v priestore, vzdialenost’ pri komunikacii
Gesta a ton hlasu

Re¢ tvare — mimika

O¢i a oény kontakt

Dotyk

Ako identifikovat' klamstvo

Kedy si fudia rozumeju, ako to spozname

Pozitivne prejavy: otvorené gesta, dobry dojem
Negativne prejavy: skryta agresia, tendencia zastierat’
Rozdiely v neverbalnych prejavoch muzov a Zien
Aktivny tréning, nacvik jednotlivych prejavov

Dizka: 1def

Casovy harmonogram: 9:00 - 16:00

www.aioeducation.sk

sledujte nas tiez na Facebooku, Instagrame a Linkedin


http://www.aioeducation.sk/

